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Tim haklan mahfuzdur. Bu kitapcik 2010/8 Sayili Uluslararasi Rekabetgiligin - Geligtiriimesinin
Desteklenmesi Hakkinda Teblig Kapsamindaki yararlanicilar arasindan segilen basarili uygulamalari diger
yararlanicilar ile paylasmak, basar hikayelerinin sayisini artirmak amaciyla hazirlanmigtir. Bu raporun
her hakki sakli olup T.C. Ticaret Bakanligina aittir. Higbir bolim ve paragrafi kismen veya tamamen ya
da 0Ozet halinde herhangi bir sekilde ¢ogaltilamaz, dagitilamaz. Normal iktibaslarda, kaynak gosterilmesi
zorunludur.
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ONS0Z
Ekonomimizin bel kemigi olan KOBI'lerimizi ihracata hazirlamaya ve ihracatta tutundurmaya bilyik
onem veriyoruz. Son 30 yilda sekillenen endustri politikalarinin en onemli referans kaynaklarindan
bir tanesinin kiimelenme kavrami oldugunu g0z oniinde bulundurarak, firmalarimizi elbirligi ile
ihracata yoneltmek amaciyla Uluslararasi Rekabetciligin Gelistirilmesinin Desteklenmesi Hakkinda
Teblig vasrtastyla “UR-GE” destek programini uyguluyoruz.

KOBI'lerin kiimelenmenin sagladigi isbirligi ve ortakik gibi dissalliklarla rekabet giiclerini
artiracaklari agiktir. UR-GE mekanizmasinin biinyesinde yer alan ihtiyag analizi, egitim/danismanlik,
yurtdisi pazarlama ve alim heyeti gibi faaliyet destekleri, rekabet kosullarinin giderek zorlastigi
gundmuzde firmalanimiza s6z konusu digsalliklara ulagsmada hizlandirici ve kolaylastirict etki
sagjlamakta; boylelikle KOBI'lerimizin rekabetgiligine dnemli katki sunmaktadir. Bu cercevede,
UR-GE programinin firmalanmizin uluslararasi piyasalara acilarak ihracata yonelmelerinde en
onemli politika araglarindan birisi oldugu ortaya ¢ikmaktadrr.

Nitekim, 2011 yilinda uygulanmaya baslanan UR-GE destegimiz cercevesinde 217 isbirligi
Kurulusu tarafindan yapilan basvurular neticesinde destek kapsamina alinan 373 projeden 188’
tamamlanmis olup; 185 proje aktif olarak ydrdtulmektedir. Sektorel gesitlilik agisindan genig bir
yelpazeye yayilmig olan projelerimiz kapsaminda 8.196 firmamizla birebir temas halinde 2.676
faaliyet gerceklestirilmistir. Bu rakamlar UR-GE'nin is diinyamiz tarafindan oldukga benimsenmis
bir destek araci oldugunu gostermektedir.

Ortak sorunlari ortak firsata dontstiirme noktasinda kazanilan somut basarilari; bu basarilara katk
saglayan ighirligi kuruluglarimizin ve firmalarimizin ¢aligmalarini sizlerle paylasmak tizere bugine
kadar yayimlanan UR-GE Projeleri iyi Uygulama Ornekleri Kitapciklarina bir yenisini eklenerek “|V.

Pl

UR-GE Projeleri yi Uygulama Ornekleri Kitapcigi” hazirland.

Bu yeni calismada yer verilen projelerin, ileriki dénemlerde Isbirligi Kuruluglarimiz tarafindan
ylratilecek UR-GE projelerine 6rnek teskil edecegini ve iyi uygulama orneklerinin yayginlasmasini
saglayacagina inaniyorum. Surecte emegi gecen herkese tesekkir ediyor; birlikte proje
ylrlttigomiz Isbirligi Kuruluglanmiza ve firmalarmiza bagarilar diliyorum.

Ruhsar PEKCAN
T.C.TICARET BAKANI
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Bursa Ticaret ve Sanayi Odasi

UR-GE Projesi Adi :

Baslangic Tarihi 22.02.2016
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Nida Karabatti

Bursa Tekstil Sektortiniin Uluslararasi Rekabet Giictintin Gelistirilmesi

BTSO

Bursa asirlara dayanan tekstil gelenegiyle sektdrde
baskent unvanini hakkiyla tasimaktadir. Yeni Ekonomi
Programi’'nin da temelini olusturan nitelikli tiretim ve
ihracata dayall kalkinma hedeflerimiz dogrultusunada,
Ar-Ge, inovasyon ve tasarim odakli projeleriyle Bursa,
sektorde kilogram basi ihracat degerini 8,5 Dolar a ta-
siyarak llke ortalamamizin iki katina ulasmigstir,

Sektorimtiziin gtctni gelecede tasimak adina firma-
larimiza uluslararasi alanda sagdlanan destekler de bii-
yiik onem tagimaktadir.

Ticaret Bakanhgi’mizin egitim, danismaniik ve yurt aigi
pazarlama faaliyetleri alaninda sundugu destekler fir-
malarimiza yeni bir vizyon kazandirmaktaadlr.

Rusya’'nin baskenti Moskova'aa giysilik kumags sek-
toriinde gerceklestirdigimiz is organizasyonumuz da
(lkemizin yurt disindaki en énemii sektdrel organizas-
yonu olmustur,

Yiizlerce is gdrtismesinin ardindan yeni ticaret baglan-
tilanyla neticelenen Rusya programimizin Bakanligimiz
tarafindan lyi Uygulama Ornegi olarak segilmesi de BUR-
TEX kurumsal kimligi aci altinda faaliyetlerini stirdtiren
Tekstil UR-GE projemizin basarisini perginlemistir.

Bugtine kadar saglanan desteklerin karsiligini fazlasiyla
veren Sektorimdiz, istikrarli ¢izgisini strdirerek (lke-
mizin 2023, 2053 ve 2071 hedefleri dogrultusunda
katkisini daha da artiracaktir.
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BURSA TEKSTIL KUMESI
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Isbirligi Kurulusu olarak projemiz kapsaminda UR-GE
desteginden etkin bir sekilde yararlaniimaya devam
edilmektedir. Projenin baslangicindan itibaren 7 egitim,
1 danismanlik, 4 yurtdisi pazarlama ve 4 alim heyeti fa-
aliyeti  gergeklestirilmigtir.

Proje Uyesi firmalarimizin ortak bir ¢ati altinda birleserek
markalagmalari amaciyla kurumsal kimlik danismanhigi
faaliyeti gerceklestirilmis ve BTSO BURTEX Bursa Tekstil
Kimesi ortak markasi altinda proje calismalarimiz bag-
latimigtir.

Firmalanmizin rekabet gliciinii gelistirmek ve ihracata
yOnelik kapasitelerini artirmak amaciyla firma temsilci-
lerimize gerekli bilgi, beceri ve donanimi kazandirmaya
yonelik egitim faaliyetleri yapiimistrr.

Kazablanka/Fas'ta, Dubai/BAE’de diizenlenen yurtdi-
s pazarlama faaliyetleri ve Moskova/Rusya ile Tahran/
Iran’da diizenlenen ‘Ikili Is Gériismeleri Organizasyonu’
ile firmalarimiz potansiyel alicilarla B2B gortismeleri
gergeklestirmistir.

Alim heyeti faaliyetleri ile diinyanin dort bir yanindan
dnemli alicilar yeni ishirlikleri icin Bursa'ya getirilirken,
tekstil sektorimiizde ihracat artigi ile birlikte kentimizin
tanitimi igin de onemli bir imkan olusturulmustur.

Proje Kazanimlari :

e Bursa'da tekstil sektdriinde gerceklestirilen ihracat,
2017 yilinda bir 6nceki yila gore %5 artmigtir. Pro-
jemiz kapsaminda gergeklestirilen alim heyeti ve yurt
disi pazarlama faaliyetleri neticesinde proje iyesi 34
firmanin ihracatindaki artis orani ise %10’dur.

e Projeyle birlikte baz firmalanmiz ilk kez ihracat yap-
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maya baglarken, bazilari da ihracatta yeni pazarlara
ulagmisgtir.

e Eylil-2016, Mart-2017, Nisan-2017 ve Mart-2018
tarihlerinde gerceklestirilen Alm Heyeti Faaliyetleri-
mizde; firmalarimiz yaklasik 1.000 adet is gorismesi
gerceklestirmistir. S6z konusu goriismelerden yaklasik
% 50’sinin olumlu sonuglanma potansiyeli oldugu fa-
aliyetlere iliskin alinan geri bildirimlerden gordimasgtdr.

Basarili Uygulama Ornegi :

e Fas (Subat 2017), Dubai (Nisan 2017), Rusya (Agus-
tos 2017) ve Iran (Aralik 2017) Yurtdigi Pazarlama Fa-
aliyetlerimizde; firmalarimiz toplamda yaklasik 1.200
adet ig gorlismesi gerceklestirmistir. Bu gorigsmeler-
den yaklasik %35'inin olumlu sonuglanma potansiyeli
oldugu faaliyetlere iliskin alinan geri bildirimlerden
gOrdlmstdr.

Faaliyetimiz 13 — 17 Agustos 2017 tarihleri arasinda
Rusya/Moskova'da diizenlenmistir. Faaliyete 12 proje
tyesi firmanin temsilcileri ve BTSO proje uzmanindan
olusan 23 Kisilik bir heyet katilmistir.

05 — 08 Haziran tarihleri arasinda diizenlenen on he-
yetle, faaliyetle ilgili konulara yerinde karar verilmesi ka-
rarlastinimigtir. On heyette, Moskova Ticaret ve Sanayi
Odasr’'na ve T.C. Moskova Bilylikelciligi'ne ziyaret ger-
ceklestirilmigtir. Toptanci merkezlerine gidilerek firmala-
rnmiza uygun olan lokasyonlar belirlenmigtir.

Faaliyete katilan tlim firmalarin logolarinin yer aldig ve
projemizin anlatildigr brogirler, el ilanlar hazirlatilarak
faaliyetin tanitimi ile ilgili calismalar baglatilmigtir.

13 — 17 Agustos 2017 tarihleri arasinda gerceklestiril-
mis olan Faaliyetimiz kapsaminda; Ik giinin aksami “Is
Forumu” toplantisi diizenlenmis ve Rusya’'nin siyasi ve
ekonomik durumu, is yapma firsatlari ve Rusya pazari
hakkinda genel bilgiler aktarimigtir.

14 Ajustos Pazartesi giinii Sadovod ve Lyublino’da bulu-
nan toptanci merkezlerine ziyaretler gergeklestirilmistir.
Proje Uyesi firmalanimiz faaliyet 6ncesi yapilan toptanci
ziyaretlerinde firmalarin etkinligimize davet edilmesinin
faaliyetimiz icin oldukca faydali oldugunu belirtmiglerdir.
Ayni giindin aksami, firmalarimiz Grdnlerini sergileme
Unitelerine yerlestirerek salonla ilgili haziriklarini ta-
mamlamig ve salonumuz ziyarete hazir hale getirilmistir.
15 ve 16 Adustos tarihlerinde B2B faaliyetimiz gergek-
lestirimistir. Alici firmalar ile proje tyesi firmalarimiz ikili
ishirligi gérismeleri yapmig ticari baglantilar gergek-
lestirmiglerdir. Ivanova Bolgesi'ndeki toptancilarin da
etkinlik alanimiza getirildigi faaliyette, iki glin boyunca
yaklasik 500 ziyaretci agirlanmigtir.

B2B faaliyetimiz slresince yaklasik 175 adet is go-
rismesi gerceklestigi ve bunlarin yaklasik %33’in(in
olumlu sonuglanma potansiyelinin oldugu proje (yesi
firmalanmizin faaliyete iligkin olarak sagladiklari geri bil-
dirimlerin sonucunda gortimstdr.

Faaliyet sonrasi gerceklestirilen degerlendirme toplanti-
sinda; firmalarimiz pazari tanimak, rakip analizi yapmak
ve ileriye donik strateji belirlemek acisindan faydali bir
faaliyet oldugunu ifade etmislerdir.

~__,=—.i5~ﬁ i .
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Ev ve Mutfak Esyalar Sanayicileri ve ihracatcilari Dernegi

UR-GE Projesi Adi : Turkish Home and Kitchenware Cluster 1 Turkish Home and Kitchenware Cluster 2

Baslangic Tarihi 06.09.2017
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi irem Uzunoz

TURKISH HOME
& KITCHENWARE

EVSID'i biz biiyiik bir kiime olarak konumlandinyor, Tur-
kish Home and Kitchenware 1-2 kiimelerimizi de EVSID
Kiimesi igindeki kiigtik bir kiime olarak degderlendiriyoruz.
Bu kapsamda, heder lilkelerimizden uzak pazarlar igin
UR-GE kapsaminda heyet organizasyonlar, yakin pazar-
lar iginse daha ¢ok STH dtizenlemeyi tercih ediyoruz.

UR-GE ile birlikte sektdrle olan iletisimimizin arttigini,
kiime iginde yer alan firmalarimizin da aralarinda gtizel
bir sinerji olustugunu ozellikle belirtmek isteriz.

Bununa birlikte, Bakanligimiz tarafindan verilen bircok
destek olmasina ragmen firmalanmiz bu desteklerin
hepsini kullanmiyor veya kullanamiyordu. UR-GE ile bir-
likte destek kullanim oranlarinin da arttigini Séyleyebi-
liriz. Bakanligimiz ayrica, UR-GE projelerinin etkinliginin
artinlmasi igin gereken esneklikleri saghyor ki, Tebligin
ilk diizenlenmesinde yer almayan nakliye, genel tanitim
gibi bazi destekler simai meveut tebligde yer aliyor.

UR-GE projelerinde tiim taraflar 6drenen bir yapida
ve stireg icinde hem bizlerin ve firmalarimizin hem de
Bakanligimizin projeyi olumlu Sekilde gelistirecegine
inaniyoruz. EVSID olarak bizler de deneyimlerimizi diger
Kkiimelerle paylasmaya her zaman hazir oldugumuzu
belirtmek isteriz.

Burak ONDER
EVSID Yénetim Kurulu Baskani

EVSID olarak yuritmekte oldugumuz Turkish Home and
Kitchenware Cluster 1 ve Turkish Home and Kitchenwa-
re Cluster 2 projeleri sadece dretici kimligine sahip ev
ve mutfak eg&alan Ureticilerinin yurt dlﬁl pazarlamalarina
destek olmak ve Ozellikle yeni ve farkll pazarlara girisi
amacltyla olugturulmustur.

Projenin stratejisini, proje icin calismakta oldugumuz da-
nismanlik firmasi, kime katilimcilarinin yer aldigi komite
ve Derne?imizin proje ekibi ile birlikte olusturulmustur.
Proje ba§ angicinda alinan egitimler sonrasinda ilk ola-
rak Asya’'da potansiyel olarak belirledigimiz Vietnam’da
ve ardindan Latin Amerika lkelerinden alicilan tek bir
noktada topladigimiz Kolombiya'da yurt disi pazarlama
faaliyetleri gerceklestirilmistir.

2019 yilinda endiistriyel tasarim ve ambalaj iyilestirme
danismanliklarinin alinmasi ve Avrupa, Kanada, Ingiltere
ve Latin Amerika (lkelerinde yurt digi pazarlama faali-
yetleri ile projenin devami hedeflenmektedir.

Proje Kazanimlan :

e Proje kapsaminda kiime firmalarimizin ilk kazanim-
larinin ortak bir strateji ¢ercevesinde yol haritalarina
sahip olmalar oldugunu distinmekteyiz. Ikinci olarak,
strateji gergevesinde belirlenen hedeflere ulasabilmek
icin alinan pazarlama, stratejik yonetim, pazar aras-
tirma ve masteri bulma ve iKili is gorismeleri/sunum
teknikleri egitimlerinin de projenin ilerideki adimlari
icin 6nemli kazanimlar olusturdugunu dlistinmekteyiz.

Proljenin bizce en 6nemli kazanimi ise ayni sektorde
faallyet gésteren firmalarin bir araya gelerek meyda-
na getirdikleri sinerji ile daha giclu bir sekilde ihracat
pazarlama faaliyetleri gerceklestirebilmeleridir. Firma-
larin bireysel olarak yurt dI%In a ulasamadiklari itha-
IatF| ve zincir magaza profiline hep birlikte bir araya
geldiklerinde ulagabiliyor olmalari, firmalarin aslinda
rakip olmaktan cok yurt disindaki rakiplere kar\si:l ke-
netlenebilmeleri, kiime firmalarinin proje faaliyetlerine
katihimlarini arttirmistr.
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Bagarili Uygulama Ornegi :

Masa bagi calismalarimiz ve yerinde gerceklestirdigimiz
pazar arastirmalar sonucunda, Latin Amerika pazarinin
onemli bir potansiyele sahip oldugu belirlenmistir. Ancak,
gorece kiiclk bazi pazarlarin yurt disi pazarlama faaliyeti
(YPF) icin yeterli firma sayisini barindirmamasi nedeniyle
daha 6nce uygulanandan farkli bir strateji uygulanmis ve
ulasimin kolay oldugu merkez bir nokta segilerek farkli bol-  §
ge Ulkelerinden alicilarin kiime firmalari ile tek bir noktada
bir araya gelmeleri amaclanmistir. Boylelikle hedef lilke-
lerin her birine farkll zamanlarda ayri ayri organizasyonlar
diizenlenmesine kiyasla ciddi bir maliyet avantaji ve zaman
tasarrufu saglanmstir. Bu gercevede, YPF icin hem ugus
baglantilar agisindan kolay erisime sahip olmasi hem de
farkli Ulkelerden satinalmacilar ile gercgeklestirdigimiz 6n
gortismelerde tercih edilen bir nokta olmasi sebebiyle Bo-
gota — Kolombiya segilmigtir.

Hedef pazar ve ikili is gorismeleri icin Kolombiya'nin be-
lirlenmesi sonrasinda ilk etapta Meksika Panama, Kosta
Rika, Peru, Ekvator, Sili, Brezilya gibi bolgedeki potansiyel
alicilar igeren bir veri tabani olusturulmus ve ardindan
YPF'ye katilacak Turk firmalarin belirlenmesi ile birlikte bu
Ulkelerdeki alicilara yonelik davetlere baslanmistr.

Ikili is gériismeleri organizasyonu icin proje danismanlik
firmamiz, Meksika merkezli yerel danismanlik firmamiz ve
komitemiz koordineli bir ¢caligma gergeklestirmig ve Brezil-
ya, Uruguay, Sili, Peru, Ekvator, Guetamala, Dominik Cum-
huriyeti, Meksika ile Kolombiya dahil olmak izere toplamda
9 farkli tilkeden 67 alici firmanin katildigi toplantilarda 678
is gorlismesi saglanmistir,

Ikili is gériismelerinin yogunlugu dikkate alinarak program 2
gune yayilmis ve yanimsar saatlik toplanti stireleri ile her ka-
tiimer firmamiz ortalama 28 is goriismesi gergeklestirmistir.

Proje gergevesinde gergeklestirmis oldugumuz bu etkinlik,
Oncesinde pazarin yerinde incelenmesi, nokta atisi bolge-
deki farkli onemli alicilarla is gortismelerinin gergeklestiril-
mesi ve sonrasinda da bolgeye ihracatimizin arttirimasina
yonelik stratejilerin kiime firmalari ile istisare edilmesi agi-
sindan etkin ve basarili sekilde gergeklesmistir.
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Iklimlendirme Sogutma Klima imalatcilar Dernegi

UR-GE Projesi Adi :

Baslangic Tarihi 06.09.2016
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Murat Arisoy

Turkiye iklimlendirme Sektérii Uluslararasi Rekabetgiligin Gelistirimesi-lI

MY
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ISKID olarak iklimlendirme sektdrii firmalarinin ulus-
lararas! pazarlarda aranan Kalitede ve tercih edilen
markalara sahip olarak kabul gérmesi igin énemli ¢a-
lismalar gerceklestirmekteyiz. 2016 yilinda 1.UR-GE
projemizi tamamlayip halen strdirmekte oldugumuz
2.UR-GE projesi bu yondeki calismalarimiza hiz ve si-
nerji- kazandirmigtir,

Tirkiye Iklimlendirme sektoriniin rekabet edebilme-
si, Kiiresel anlamda hizmet veren (reticiler ile birlikte
uluslararasi mekanik tesisat tasarimi ve uygulamasi
yapan organizasyonlarin kapasite ve seviyesinde firma-
lara sahip olunmasini gerektirmektedir. Bu dogrultuda
hayata gegirdigimiz UR-GE projesinin katihmci firmalari
arasinda treticiler ile birlikte tasarim firmalarinin da yer
almasi, belirledigimiz strateji ve hedeflere ulasmamiz
igin en onemli adimiardan biri olmugtur.

Ticaret Bakanhgi tarafindan desteklenen UR-GE proje
faaliyetlerine katilan firmalarimiz teknoloji, tecriibe ve
bilgi birikimleri ile sadece uluslararas! standartlaraa
cevre dostu Grtinler (retmekle kalmayip ayni zamanda
gelistirdikleri ortak hareket kabiliyeti sayesinde rekabet
avantaji elde ederek ihracat kapasitelerini artirmaktaalr.

Iklimlendirme sektdriintin Tirk tasanmeisi, Tirk Liretici-
leri ve Tiirk mditeahhitlerini bireysel bazda ulasmasi giic
olan dis pazarlara acmak ve katma degerli mal ihraca-
tini arttirmak amaciyla, bu UR-GE projesi bitmeden he-
men bir sonraki UR-GE projesine de hazirlanmaktayiz.
Projenin her safhasinda gosterdigimiz gayrete destegini
esirgemeden bizlere Kkatkida bulunan Ticaret Bakanli-
dr'na tesekkdirlerimizi sunuyoruz.

Taner YONET
Yonetim Kurulu Baskani

SKID

IKLIMLENDIRME
SOGUTMA
KLIMA
IMALATCILARI
DERNEGI

UR-GE kapsaminda, sektériimizde kiimelenme anlayi-
sinin benimsendigi ve katilimel firmalar arasinda igbirligi
yapllarak ortak degerlerin olusturuldugu net olarak go-
rilmektedir.

Proje sayesinde faaliyetlerin 6nceden arastirma yapila-
rak planlanmasi, etkinligini artirmistir. Katiimer firmala-
rnmiz, tek tek ulasamadiklari tlkelerdeki organizasyon-
lara uygun maliyetle ulagsarak o dlkeler hakkinda pazar
bilgisine sahip olmakta ve yeni misteriler bulmalarina
olanak saglanmaktadir.

Projenin kazandirdidi sinerji ile gelisme hizi yiiksek ve
pazar payimizin diistik oldugu Ulkelere yonelik pazar-
lama faaliyetleri yapilmis, firmalarimiz yeni pazarlarda
ihracata baglamigtir.

Egitim, damnismanlik, alim heyeti ve yurtdisi pazarlama
faaliyetleri firma beklentilerine uygun olarak organize
edilmektedir. Projenin Ihtiyag Analizi asamasinda elde
ettigimiz veriler, degisen pazar dinamiklerine bagl ola-
rak katilimei anketleri ile glincellenmektedir.

Proje Kazanimlan :

e Proje kapsaminda 12 egitim, 3 danismanlik, Rusya ve
Hindistan alim heyetleri, Suudi Arabistan ve Avustralya
yurtdigi pazarlama faaliyetleri gergeklegtirilmigtir.

e Katilimei firmalarda 6zgtin uygulamalar yapilarak dig
ticarette bilgi ve istihbarat sistemleri kurulmus, farkli
pazar arastirma teknikleri ve yeni pazarlama strateji-
leri gelistirilmigtir.

e Katilimeilarimiz esnek, dinamik ve toplam kaliteyi esas
alan bir dretim ve yGnetim modeline gegerek rekabet
guclerini artiracak sekilde Yalin Dontistimil gergekles-
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tirmeleri igin egitim ve danismanlik hizmetleri almak-
tadrr.

e Gelismekte olan sektor ihtiyaclarini kargilamak igin
uluslararasi alanda kullaniimakta olan BIM (Building
Information Modeling) streclerinde danigmanlik hiz-
meti alinmaktadir. BIM streclerinde tek bir kaynak
dosyada akilli nesneleri iceren bir tesisin sanal mo-
dellemesi olusturulmakta ve ekip dyeleri arasinda
paylasilarak iletisim ve ighirligi arttinimaktadir, Imalat-
¢l firmalarimiz rdnlerini dijital platformdaki katalogla-

Bagarili Uygulama Ornegi :

‘m

UR-GE heyetimiz 6-11 Agustos 2018 tarihleri arasinda
Melburn ve Sidney sehirlerinde 17 firmamizin katilimr ile
gerceklestirilmigtir.

Faaliyet 6ncesi 18-23 Subat 2018 tarihleri arasinda 6n
heyet dizenlenmistir. Avustralya’daki muhatap sektor
kuruluglari ile toplantilar yapilmis, mimar, muteahhit
ve yatinmel isadamlarinin gortgsleri alinmigtir. Heyet
icin uygun ziyaret tarihleri belirlenerek B2B Toplantilari
oncesi/sonras! ziyaret yerleri, otel ve toplant salonlari
arastinimigtir.

On heyet sirasinda baglanti kurdugumuz Blink Group
ile calisarak Avustralya’daki kontak listeleri cikartilmig
ve katiimer firmalarimizin kendi pazar aragtirmalarin-
dan cikan listelerle konsolidasyonu yapilmistir. B2B
etkinliklerinin duyuru ve kaydinin yapildigi web sayfasi
kurularak bu sayfaya ilgiyi cekmek icin cesitli reklam
kampanyalar dizenlenmistir. Avustralya’daki  sektor
kuruluslarinin e-dergi ve biltenlerine reklam verilmis,
ayrica Google AdWords ve LinkedIn reklamlari kullanil-

ra tasimaktadir. Tasarim firmalari dreticiler tarafindan
hazirlanan bu akilli elemanlar kullanarak ilgili bittin
verileri bu Gg¢ boyutlu modelleme sistemi (izerinden
projelerinde kullanabilmektedir.

e UR-GE kapsaminda gerceklestirdigimiz tim faaliyet-
ler; katihmcl firmalarimizin sadece cihaz reticisi ola-
rak degil, hedef pazarda yiksek katma degerli projeler
Ureterek teklifler sunabilecek diizeyde entegre sekilde
kiimelenerek rekabete hazirlandigini gdstermektedir.

mistir. Faaliyetin bir hafta 6ncesinde sektorel firmalarin
yogun ilgi gosterdigi AIRAH Trade Night sirasinda bros(r
ve kataloglarimizia tanitim yapilmistir.

Heyet sirasinda B2B’lere gdsterilen yogun ilgi sayesin-
de katiimcilarimiz drtnlerini tanitarak gesitli baglantilar
kurmus, ileriye yonelik isbirligi potansiyelini gelistirmis-
lerdir. Melburn ve Sidney’de gerceklesen B2Blerde 62
yerel firma ile 206 ig goriismesi yapilmig, degerlendir-
me formlarindan 65 gériismenin olumlu sonuglanma
potansiyeli oldugu tespit edilmistir. Faaliyet sonrasi tire-
tici firmalanmizdan goriismelerinin sipariglere dontgti-
gu bilgisi alinmaktadrr.

Heyet kapsaminda Victoria Ticaret Bakan Yardimcisi,
Sidney Ekonomik Kalkinma ve Yatinm Genel Sekreteri
gibi resmi makamlarla yapilan gortismeler olumlu gec-
mis ve bu vesile ile kurulan glgli baglantilar ile Glke-
mizin ihracat artigina katki saglamanin yaninda ileriye
yonelik gok yonli ishirligini gelistirme firsatlar olustu-
rulmustur.
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Istanbul Hazir Giyim ve Konfeksiyon ihracatgilari Birligi

UR-GE Projesi Adi :

Baslangic Tarihi 20.06.2016
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Ozlem Giines

Orme Konfeksiyon Sektoriiniin Rekabet Gictiniin Artirilmasi

ISTANBUL
READY WEAR

CLUSTER

WE GET OQOUR
POWER FROM

RESPONSIBLE
VALUE CHAIN

I.:J:-

S
DESIGIN

Ticaret Bakanhgi’'nin UR-GE Tebligi firmalarimizin Ku-
rumsal kapasitesini gelistirmesinde ve diinya ihracat
payini arttirmak icin énemli bir rol oynadigini discin-
mekteyiz.

UR-GE projesi kapsaminda [HKIB koordinasyonu ile
2013 yilindan giinimiize 2’si tamamianmig, 5'i aktif
olarak devam etmekte olan toplam 7 adet UR-GE Kii-
melenme projesi organize edilmigtir.

Orme Kiimesinin yam sira calismalar devam eden
UR-GE projelerimiz arasinda Ig Giyim Markalar, Denim
Konfeksiyon, Corap ve Gomlek (ireticileri kiimeleri yer
almaktadr.

Ticaret Bakanhgi’'nin UR-GE projesi destegi ile tiim sz
konusu ktimelerimizde diinya ihracatinda karligimizi
arttirmak, koleksiyon ve tasarim giictine gti¢ katmak ve
Liretim verimligini arttirarak Tiirk hazir giyim Sektérimdi-
ZU dlinyaya daha gliglt tanitmayr amaglhyoruz.

Gegmisi 20 yil dncesine dayanan hazir giyim kimele-
rinin gelisiminde UR-GE desteginin katkisi yadsinamaz.
UR-GE Tebligi, kime girisimlerinde igbirligi kurulugla-
rinin arayliz olmasina imkan saglayan ve her kiimenin
belirledigi ihtiyac ve hedeflere gore belirledigi modelin
desteklendigi tek ulusal kiimelenme destedi mekaniz-
mas! konumundadir. Bu ozelligi dolayisi ile yiirCrlige
girdigi zamandan gtinimize UR-GE destedi kapsamin-
da, 7 IHKIB kiimesinde 20'ye yakin yurtdisi pazarlama
faallyetl 40" askin egitim ve danismanlik programi ta-
sarlanmig ve uygulanmistir. Her bir projeye ihtiyag analizi
ile baglanmasi sartina, her bir projenin etki analizi ile
tamamlanmasi prensibini de ekleyerek performansi ta-
kip edilebilir kime modeli kurgulanmigtir.

S0z konusu kiimelerimiz arasinda bu yil danismanlik
programlarindaki performansi ile iyi uygulama 6érnegi
olarak secilen 6rme konfeksiyon kiimesinde tamami
“private label” yogun calisan imalatgl/inracatcl yapidaki
firmalarin kapasite kullanimlarini iyilestirmeye ve hedef
pazarlarinda gtclenmelerini  saglayacak danismanlik
programlarina - odaklanilmigtir.

Tamami orme konfeksiyon Greticisi olmak tzere 21 fir-
madan olusan Orme Kimesinin UR-GE yol haritasinda
Uretim oOncesi/Uretim stiregleri, tasarim, Ar-Ge ve ino-
vasyon, sosyal uygunluk ile satig-pazarlama kabiliyet-
lerini gelistiren teknik egitim/danismanlik faaliyetlerine
ve yeni pazarlara agiimlarini saglayan etkinliklere yer
verilmistir.

Proje Kazanimlari :

Kiime firmalari projede yer verilen faaliyetler ile kurum-
sallasma, verimlilik artigi, sosyal uygunlugun saglanma-
s1, tasarim/inovasyon kapasitesinin artiriimasi ve yeni
pazarlara aclim alanlarda su kazanimlari elde etmistir;

* retim oncesi stireclerde dliilen kriter sayisinda %70
artig saglanmistr,

e Zamaninda sevkiyat oraninda %15 iyilesme saglan-
mistir,

* Ik defa hat dengeleme sistemi verimli bir sekilde uy-
gulayan firma sayisi 14 olmustur,

e Numune operatorii performansinda %30 iyilesme
sa@lanmustir,

e Bant verimliliginde %23 iyilesme saglanmistir,

e 5 firma tasarim merkezi yapilandirmasini tamamlamistrr,
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e 15 tasarimda inovasyon projesi gelistirilmigtir,

e G firmada 11 personel Sosyal Uygunluk Bas Denetgisi
olarak sertifikalandiriimis firmalar sosyal uygunlugunu
denetleyebilir ve misterisi ile ayni standartlar kulla-
nabilir duruma gelmistir,

Bagarili Uygulama Ornegi :

Danigmanlik faaliyetlerinin bagarisinda temel etmenin
ihtiyacin dogru tespit edilmesi oldugu kanaatiyle intiyag
analizinin kiime firmasi bazinda yonetim, Gretim, sa-
tis-pazarlama ve ihracat kabiliyetlerinin yeterince deger-
lendirilmis olmasina dzen gosterilmektedir. Bu analizden
hareketle faaliyet-firma-hizmet sadlayici eslestirmeleri
yapiimakta ve danismanlik faaliyetlerinin;

uzun dénemli olmasi, firma yerleskelerinde y(rtttilmesi,
sektorel tecrlibesi olan hizmet saglayici ile ¢aligimasl,
tailor-made / 0zellestirilmis olmasi ve personel kabiliye-
tini gelistirmesine dnem verilmektedir.

Danismanlik siregleri yalnizca faaliyet sonunda degil,
faaliyet slresince ara ilerleme raporlari ve toplantilari
ile izlenmektedir. Boylece kiime firmalarinin faaliyetten
ve hizmet saglayicidan beklenti ve memnuniyetleri anlik
olarak izlenmektedir.

Danigmanlik sireglerinde 6n hazrliklara yer verildigi
gibi, faaliyet tamamlandiktan sonra performans takip
stirecleri de dahil edilmekte ve faaliyetin sirdrilebilir-
ligi saglanmaktadir.

Orme Kiimesinde yiritiilen danismanlik programlari;

1. Uretim Oncesi/Modelhane Verimliligi: firmalarda
siparisin diistiigli andan imalata ¢ikana kadar gegen on
stireclerde ve modelhane ici siireclerde sire¢ perfor-
mans yonetimi ve kurumsal karne sistemi kurulmustur.
Danismanlik faaliyeti kapsaminda Kurumsal Performans
Yonetimi, Strekli lyilestirme Yaklasimi-Kaizen ve Prob-
lem Cozme Teknikleri EGitimleri verilmigtir.

2. Uretimde Verimlilik Optimizasyonu: firmalarin
uretim streclerinde verimliligin artinimasi icin gerekli
sistematigin olusturulmasi i¢in hat dengeleme ve bant
verimliligi odakli iyilestirmelerin yapilmasi amaciyla mo-
tivasyon yonetimi ve iletigim egitimleri verilmistir.

: ‘
S

e 6 firmada sosyal uygunluk ve yonetim sistemi seviye-
sinde ortalama %20 iyilesme saglanmigtir,

* [svec Yurtdigi Pazarlama Faaliyeti kapsaminda yapilan
is gorismeleri sonrasinda, kiime firmalarinin %73’(
ihracat yapma beklentisi tagimaktadir.

3. Tedarikgci ve Alt Tedarikgilerde Sosyal Uygun-
luk lyilestirme Programu: firmalarin hem kendi bin-
yelerinde hem de sectikleri 4 alt tedarikgide uygulanan
denetimler ile sosyal uygunluk denetim streglerini ic-
sellestirmeleri ve tedarik zincirinde denetim kontrolinii
saflayabilmeleri amaglanmaktadir. Danismanlik faali-
yeti kapsaminda katilimcilara bes giin boyunca Yonetim
Sistemi ve Bag Denetci Egitimi verilmigtir.

Ayrica, halihazirda Ar-Ge Tasarim Kapasitesinin Artiril-
masl, Inovasyon Projelerinin Uygulanmasi: Satis ve Pa-
zarlama ve Dijital Tanitim Yol Haritas| Gelistirme konula-
rnda da yine danigmanlik hizmetleri alinmaktadir.
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ODTU Teknokent Yonetim A.S.

UR-GE Projesi Adi :

Baslangic Tarihi 2015
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Murat Gazi Tekin

Teknokent Savunma Sanayi Kimelenmesi Firmalarin Uluslararasi Rekabetgiligini Geligtirme Projesi

ODTU-TEKNOKENT

ODTU-TEKNOKENT

ODTU TEKNOKENT YONETIM A.S. kuruldugu tarihten
itibaren firmalarinin katma degerli (irtinler ¢ikarmasi ve
bu drtinlerin uluslararasi rekabet edebilmesi amaciyla
kiimelenme projelerinde aktif olarak rol almigti. ODTU
TEKNOKENT firmalarini, uzmanlasmis oldugu sektorle-
rine gére daha verimli calismalar, ortak bir ¢alisma Kuil-
tirti olusturmalari ve uluslararas! arenada daha gliglii
olmalari igin kiimelenme ¢alismalarina tegvik etmis ve
bu yonde adimlar atrigtir, ODTU TEKNOKENT YONETIM
A.S.’nin isbirligi kurulugu olarak baslattigi projeler;

1.Teknokent Savunma Sanayi Ktimelenmesi Uluslara-
ras! Rekabetciligin Gelistiriimesi Projesi 1

2. Teknokent Savunma Sanayi Kiimelenmesi Uluslara-
rasi Rekabetciligin Gelistirilmesi Projesi 2

3. Akilli Sistemler, Bilgi Glivenligi ve Kurumsal Yazilimlar
Alanindaki Firmalarin Uluslararasi Rekabetciligini Gelis-
tirme Projesi

4. Oyun e- 6grenme, Mobil Uygulamalar ve Saglik Ala-
nindaki Firmalarin Uluslararasi Rekabetgiligini Geligtir-
me Projesi

5. 0DTU TEKNOKENT Bilisim ve Telekomiinikasyon Kii-
melenmesi T.ICT Firmalarinin Rekabet Gticiiniin Artiril-
masi HISER Projesi

Bu kapsamada ODTU TEKNOKENT YONETIM A.S. olarak
I.C. Ticaret Bakanliginin UR-GE desteklerini firmalari-
mizin uluslararasi alanda rekabet edebilmeleri ve kat-
ma degderli (riinleri ile lkemize ddviz kazandirmalar
icin kullanmaktan son derece mutlu olmaktayiz. Ondi-
mlizdeki donemde firmalarimizi bir adim éne tasilyacak
ve aaha basarl bir UR-GE projesi gergeklegtirmek igin
calismalarimiza devam edecegiz.

UR-GE destegi ile ODTU TEKNOKNET uluslararasi ticaret
heyetleri dlizenlenmistir. Bunun yani sira UR-GE destegi
ile firmalanmiza konu odakli egitimler ve danismanliklar
sadlanmistir. UR-GE destegi firmalanmizin uluslararasi
arenada daha rekabetci konuma gelmeleri ve essiz tec-
ribeler kazanmasi yontnde ¢ok ciddi katkilar sunmustur.

ODTU TEKNOKENT 350’den fazla AR-GE sirketi ile tasa-
nm, Gretim ve mihendislik alanlarinda birgok firma ile
rekabet edebilmektedir. Ancak UR-GE destegi ile bu re-
kabeti uluslararasi alana tasimis ve bircok Ulke ile ticari
iliskiler gelistirmistir. Ihtiyag analizi ile firmanin kendini
ve potansiyelini daha iyi tanimasi, ardindan sektorde
kendisini bir adim Gteye tagiyacak egitimler almasi ve
nihayetinde alim ve ticari heyetler ile uluslararasi alana
aclimasi UR-GE projesi ile mimkiin olmaktadr.

ODTU TEKNOKENT savunma alaninda hem (ilkemizde
hem de yurtdisinda rekabet glicti yiksek KOBI ve blyiik
firmalara ev sahipligi yapmaktadir. Bu avantaji UR-GE pro-
jesinin destekleri ile daha da ileriye tasiyor olmamiz hem
Teknokentimiz hem de (lkemiz adina gurur vericidir.

Proje Kazanimlan :

e UR-GE projesinde 10’dan fazla egitim yapiimigtir. Bu
egitimlerde firmalarimiz teknik anlamda ve pazarlama
anlaminda birgok eksigini kapatmis bunun da Gtesin-
den ciddi bir farkindaliga ulagmislardir.

e S0z konusu UR-GE projemizle 2017 Kasim ayinda
gerceklestirilen ABD/ORLANDO IITSEC- Diinyanin en
biyik egitim modelleme ve similasyon fuarina ka-
tilm saglanmistir. Bu etkinlikte firmalarimiz, blyik
firmalarin ve rakiplerinin mevcut durumunu gorme ve
yeni pazarlara agilma firsati bulmuglardir.

e Firmalarimizdan helikopter yazilimi yapan bir tanesi bu
etkinlikte isbirligi anlasmasi yapmis ve tilkemize doviz
kazandirmigtrr.
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* Yine ayni etkinlikte 2 firmamiz ayn kategorilerde od(il
almistir. Fuara yapilan ziyarette firmalarimizdan Sim-
soft gelistirmig oldugu “My Startup” oyunu ile en iyi
mobil oyunu 6dilt almistir. Simsoft, prestijli Ciddi
Oyun Yarismasi’'nda En lyi Mobil Oyun Oddli’nd Tir-
kiye'ye getirmistir. Bu anlamda firma kurucularindan
Prof. Dr. Veysi Igler ulusal ve uluslararasi basinda yer
almistir. Fuardaki konferanslar kapsaminda, diinyanin
en dnemli similasyon ve egitim endUstrisi yayinlarin-
dan Military Simulation&Training Magazine (MS&T)

Bagarili Uygulama Ornegi :

Kasim 2017°de gerceklestirilen ABD ticaret heye-
ti oncelikle firmalanmizin ihtiyag analizden gidilmesi
olasi faaliyetler arasinda yer almistir. Faaliyet Once-
sinde ABD Buyukelciligi ile olan iligkilerde kullanilarak
bir analiz yapilmig ve New York Ticaret Ataseligi’nden
faaliyet hakkinda uygunluk istenmistir. Akabinde 6nce
aday firmalara daha sonra tiim UR-GE firmalarina mail,
telefon ve birebir ofis ziyaretleri ile konu aktarimistr.
llgi duyan firmalar ile hizli bir calisma yapilarak otel,
ucak ve transfer konular ayarlanmistir. Faaliyet 6nce-
sinde firmalar katilimcr uluslararasi firmalar ile gortistp
randevu almiglardir. 8 firmadan 13 temsilci heyetimize
katihm gostermistir. Etkinlik boyunca stant ziyaretleri
ve birebir firma gorlismeleri gergeklestirilmistir. Faali-
yet sonrasi (lkeye dondiigimiizde tiim firmalara anket
gonderilmis ve memnuniyetleri dlctlmusttr. Ayrica, go-
rustlikleri firmalar ile olan iligkilerini takip ederek giin-
cel gelismelerden haberdar olunmaktadir. Firmalarimiz
ulusal basinda genisge yer bulmuslardir.

tarafindan her yil diizenlenen yarigmanin sonuglari
aciklanmis ve askeri simiilasyon ve egitim endustri-
sindeki en iyi teknoloji, hizmet ve ¢dziimleri sunan, bu
endustride dinyanin 6nde gelen sirketleri ddllendi-
rilmigtir. 2017 Sanayi Similasyon ve Egitim Oddlle-
ri'nin finalistleri arasinda Tirkiye'den HAVELSAN ve
BITES yer almigtir.”

Tm firmalarimiz doldurmus olduklari heyet sonrasi
ankette memnuniyetlerini dile getirmislerdir.
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Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi

UR-GE Projesi Adi

Baslangic Tarihi 21.02.2016
Durumu . Devam Ediyor
Proje Yoneticisi  : Tansu KEFELI

Findik ve Findik Mamiilleri Sektoriinde Rekabetgiligin Arttirimasi ve Glcbirliginin Saglanmasi

o

.

ORDU FINDIK KUMESI

UR-GE destegi dzellikle Anadolu’da yer alan ve gelis-
mekte olan odalar ile onlarin (iyeleri icin tam bir can
suyu olmugtur, Bakanligimizin destegiyle gliclii oldugu-
muz sektdrlerdeki tiye firmalarimizi bir araya getirip, on-
lari daha da gelistirip yurtdisina agma imkani elde etmis
durumdayiz. llk projemiz olan findik projemizde elde et-
mis oldugumuz basaridan otiirti diger tye firmalarimiz
aa farkl sektorlerde UR-GE projeleri talep etmis, bunlar
arasindan Insaat ve Yapi Malzemeleri Sektdrii halihazir-
aa ikinci projemiz olarak hayata gecirilmis olup, tgtincti
projemizin hazirliklar da devam etmektedir.

Ihracatimizin gelismesi amacuyla Ticaret Bakanligimizin
gerek ticaret odalarina gerekse diger mesleki kurulus-
lara vermis oldugu bu tarz destekler dzellikle ihracat
potansiyeline sahip ancak heniiz yurtdisina agilmayi
basaramamis firmalarimizin desteklenmesi noktasin-
da bliyiik 6nem arz etmektedir. Ordu Ticaret ve Sanayi
Odasi olarak stirekli kendini gelistren bir oda olmayi,
Lilke ekonomimize Kkatkida bulunarak ithalata bagimiiligi
azaltmayi, yerli ve milli bir ekonomi olusturma noktasin-
aa elimizden gelen katkiyi sonuna kaaar vermeyi amag-
lamaktayiz. Bakanligimiza bize vermis oldugu destekler
icin Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi yonetim Kurulu ve
liyeleri adina siikranlarimi sunuyor, isbirligimizin éni-
miizdeki yillaraa artarak siirmesini temenni ediyorum.

Saygilarimia,
Servet Sahin
Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi Yonetim Kurulu Baskani

Ordu gibi kiiciik ve sanayisi daha ¢ok tarim Uriinlerine,
dzellikle de findiga dayali, bir sehirde firmalari bir araya
getirmek baslangigta pek kolay olmasa da findik sek-
toriinde (lkemizin en dnde gelen firmalannin ihracat
kapasitelerini gelistirmek i¢in Bakanligimizin da deste-
diyle boyle bir proje yapmaya karar verilmistir. Gergek-
lestirmis oldugumuz bu projenin ilk asamasi olan intiyag
analizi faaliyeti ile katilimcr firmalanmizin ve sektoriin
analizi yapiimis, katilimer firmalanimizin yurtdisi pazarla-
ra aglima noktasindaki eksiklikleri tespit edilmigtir. Daha
sonra siraslyla egitim ve danismanlik faaliyetleri gercek-
lestiriimis olup, egitim faaliyetleriyle genelde aile sirketi
olan proje Uyesi firmalarmizin aile sirketlerinde yonetim,
uluslarlarasi ticaret gibi konularda kendilerini gelistirme-
leri amaglanmistir.

Egitim faaliyetlerinden sonra gergeklestirilen kurumsal
kimlik danismanlii faaliyeti sayesinde de yurt disinda
gerceklestirecek oldugumuz pazarlama faaliyetleri én-
cesinde gerek kiimemizde yer alan firmalarimizin kendi-
lerini ve Urdinlerini tanitabilmesi gerekse ilimizin tantimi
agisindan tanitim materyalleri hazirlanmis olup, Ulke-
mizdeki firmalarimizin en biy(ik eksiklerinden olan yurt-
disinda dogru tanitim yapma konusundaki eksiklerimiz
tamamlanmaya caligiimigtir. Daha sonra ise Almanya ve
Dubai'de yurt disi pazarlama faaliyetleri diizenlemistir.
Bu faaliyetler ile firmalarimiz basarili is baglantilar sag-
lanmis olup, hali hazirda ihracat yapan firmalarimiz mev-
cut ihracat rakamlarini arttirmis daha énce bu pazara
hi¢ girmemis olan firmalarimiz da siparigler almiglardir.

Proje Kazanimlan :

e (Oda olarak daha once farkli projeleri hayata gegiril-
migtir. Ancak, Gzellikle UR-GE projesi sayesinde hem
Odamizin proje yapma kapasitesini gelistirmis hem de
daha 6nce Karadeniz bolgesinde yapilmayani basarip
oda tyesi findik firmalarimizi bir kiime etrafinda topla-
mas! basariimistir. Genel olarak projemiz igin soylene-

18



()

® urGE

bilecek en olumlu nokta, daha 6nce ayni sektorde yer
almalarina kargin ig birligi icerisinde olmayan firmala-
rimiz arasinda bir sinerji saglanmasi, sadece kiimede
yer alan findik firmalarnimiz icin degil odamiz Gyesi
diger firmalanmizin da bu tarz projelerle birlikte hare-
ket ederek yurtdisina acilabileceklerini anlamalarinin
saglanmasidir. Bunun sonucu olarak da ingaat ve yap!
malzemeleri sektoriindeki ikinci UR-GE projemiz gok
yakin bir tarihte hayata gegmistir.

e Bunlarin yani sira projemiz siresince kiime firma-

Basarili Uygulama Ornegi :

17-21 Subat 2018 tarihleri arasinda gerceklestirilen
Dubai yurt digi pazarlama faaliyetimiz kapsaminda Du-
bai Ticaret ve Sanayi Odasi ziyaret edilmis Dubai’de bu-
lunan Tirk firmalarinin yetkilileri ile bir araya gelinmis ve
karsilikli gorts aligverisinde bulunulmustur. Daha sonra
dinyanin en iyi Serbest Bélgesi secilen DMCC’nin (st
dizey yetkilileri tarafindan Almas Tower'da heyetimize
bir sunum gerceklestirilmis firmalarimiza serbest bolge-
de nasil ofis agabilecekleri ve serbest bilgenin firmala-
rnmiza katacaklari hakkinda bir brifing verilmigtir.

19 Subat tarihinde Bayara Fze ve Arar Trading Sales ile
ikili is gorusmeleri gergeklestirilmigtir. 20 Subatta Aai
Mir, Mohebi ve Carrefour firmasinin satin alma midr-
lerinin katiimyla Dubai World Trade Center’da goriis-
meler yapilmistir. Dubai’deki en biyiik toptancilardan
ikisi olan Bayara Fze ve Arar Trading Sales firmalariy-
la yapilan anlagmalar ve ¢zellikle Dubai’nin en blylk
zincir marketi olan Carrefour UAE ile ihracat baglanti-
larinin yapiimasi Ortadogu pazarina giris konusunda
1

larindan bazilari artik birbirleri igin driin Gretmeye
baslamis olup, dis pazarlarda birlikte hareket etme
Kltdrand gelistirmislerdir. Ortak yapilan aktiviteler ile
firmalar birbirlerini daha yakindan tanimis ve sektorle
alakall tecriibelerini birbirlerine aktarmiglardir. Ger-
ceklestirilen yurtdisi pazarlama faaliyetleriyle Dlnya-
daki en biyik gida fuarlarina katilip, sektorlerindeki
gelismeleri yakinen gérmiislerdir. Ayrica gerceklestiri-
len B2B faaliyetleriyle de yeni satis kanallari yaratma-
yI bagarmiglardir.

kiime firmalanimizin ontnd agmigtir. Gergeklestirilen bu
anlasamlar neticesinde kuime firmalarinin ihracatlarinda
toplamda  %22.6’lik bir artis gerceklesmistir.

Programimiz diginda arta kalan zamanda da Gulfood
fuar ziyaret edilmis olup Ortadogu pazari ve sektordeki
son gelismeler hakkinda bilgi edinilmigtir.
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Saha istanbul Savunma Havacilik ve Uzay Kiimelenmesi Dernegi

UR-GE Projesi Ad :
mesi 1.Projesi ve 2. Projesi

Baslangic Tarihi 18.10.2016
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Cihan DEMIR

Saha Istanbul Savunma Havacilik ve Uzay Kiimelenmesi Uluslararasi Rekabetciligin Gelistiril-

— ISTANBUL

SAVUNMA, HAVACILIK VE UZAY KUMELENMESi DERNEGI

UR-GE projemiz rekabetciligin gelistirilimesi agisindan
Onemli bir destek programidlr.

Kiime bilinci, ortak is yapmanin Gtesinde sektorde ‘her-
Kes tarafindan paylasilan’ strateji, program ve eylem
planiari yapiimasini da saglamistir. Ticaret Bakanligimi-
zin, proje Sahibi isbirligi kurumlarina istedigimiz konuda
egitim ve damismaniik alma ve yurtdis faaliyetini isted-
gimiz lilkeye gerceklestirme konusunda 0zgur birakma-
s1-.son derece olumludur. Bunun yaninda bu faaliyetleri
de % 75 oraninda desteklemesi katiimcilarimiz igin son
derece dnemli bir finansal kaynak olmaktadir. Bu aa gir-
ketlerimizin biyimeleri, ihracatta ivme kazanmalari igin
bir kalairag etkisi yaratmaktadr.

Saygilarimizla,

hami KELES
Saha Istanbul Dernedi Genel Sekreteri
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Proje kapsaminda yapilacak galismalar ile Savunma
Havacilik Sanayi Uretiminde sektoriin ihracat potansiye-
linin arttinimasi 2023 hedeflerine erigilmesi, Turk mar-
kalarinin olusturulmasi ve dlkemizin kiresel anlamda
biytik oyuncularin tedarikgisi ve bilylik oyunculardan
birisi haline getiriimesi hedeflenmektedir. Projemizin
amacli bolgede mevcut potansiyeli kullanarak savunma,
havacilik sektortinde yliksek teknolojik Girtin geligtirmek
ve Uretmek i¢in bélge firmalart arasinda ortak bir sinerji
olusturarak, isbirligi imkanlari saglamaktir. Uyeler arasi
ishirligi ile kritik ortak projeler ytritmek, milli projelerde
yerli katki oranini arttirmak, kamu, 6zel ve uluslarara-
s ihalelerde giic hirligi yapmak, milli Giretim politikalari
gelistirilmesine katki saglamak, katilime firmalara diin-
ya markasi olmalar icin Turquality hazirlik sireclerine
destek olmak, katiimci firmalarin ulusal ve uluslararasi
akreditasyona kavusturulmasi amaclanmistir.

Proje Kazanimlar :

e Projeye katilan firmalarin strddrdlebilir ihracat icin
uluslararasi rekabet giicli kazanmalari ve ihracatta
pazar cesitliligi saglamalarina yonelik gereksinim-
lerinin belirlenmesi amac ile firma bazinda, Strateji
Yonetim ve Insan Kaynaklar, Pazarlama ve Marka
Yonetimi, Satis Yonetimi, Tedarik Zinciri, Finansman
Hibe ve Tesvikler, Bilgi Sistemleri ve Teknolojik Alt-
yapl, Ar-Ge ve Inovasyon Yonetimi, Rekabetgilik,
Yurtdigi Ticaret Bilgisi ve Tecriibesi, Sertifikasyon ve
Akreditasyon, Pazar Bilgisi Satis Kanallarl ve Offset
Uygulamalari bazinda Turquality hazirlik stireglerinin
de oldugu 12 baglikta detayli ihtiyag analizleri yapil-
mis her firmaya Ozel SWOT Analizleri yapilarak firma
Ozelinde detayli 20-25 sayfa arali§inda raporlar olus-
turulmustur.
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« ihtiyag Analizinde tespit edilen eksikleri gidermek icin
egitim ve danismanliklar plan dahilinde uygulanmaya
baslanmigtir.

e Firmalanimiza AS9100 bilinglendirme egitimi ile ISO
9001:2015 gegis egitimleri verilmigtir. An itibariyla,
UR-GE projelerimiz kapsaminda 18 firmamizda sek-
tor icin cok dnemli olan kurumsal altyapi analizleri,
ISO 9001 sistemlerinin eksikliklerinin giderilmesi ve
havacilik sektordl icin 6nemli olan AS9100 sertifikas-

Basarili Uygulama Ornegi :

Saha Expo fuarn T.C. Cumhurbaskanhigr Savunma Sa-
nayi Bagkanligi destekleriyle diizenlenmistir. Fuarda Sa-
vunma, Havacilik, Denizcilik ve Uzay sanayi alanlarinda

yon alt yapi sistemlerinin kurulmasi igin danigmanlik
stirecleri devam etmektedir.

e Yararlanmis oldugumuz istihdam destegi sayesinde
dernegimizin etkinliklere ve projelere katiima kabili-
yeti gelismis olup, daha kaliteli hizmet Uretebilme ye-
tenegi kazanmigtir. Boylece dernedimiz proje katilim-
cisi girketlere daha hizli ve kaliteli hizmetleri sunma
imkanina kavusmugtur.

onemli kurumlarimizin ve kuruluglarimizin temsilcileri-
nin istiraki ile sektoriin 6nemli konularr dnemli konus-
macilar tarafindan anlatilmigtir.

harekat ortaminda kullanilacak en modern platformlarin
alt sistemlerinin ve komponentlerinin tasarlanmasi, ge-
listirilmesi ve Gretilmesi maksadiyla calisan firmalarin
drtinlerinin sergilenmesi icin 3000 m? alanda 135 kati-
limei firma ile 6905 ziyaretci ile gerceklestirilmistir.

Proje kapsaminda, 12 farkl tlkeden toplam 33 yabanci
davetlinin katilimiyla 13- 15 Eyltl 2018 tarihleri arasin-
da Saha Expo fuari ile es zamanl olarak Alim Heyeti
Faaliyeti gergeklestirilmigtir.

Program kapsaminda alim heyetimiz Saha Expo aglili
toplantisina katiim saglayarak Sanayi ve Teknoloji Ba-

kanimiz Sayin Mustafa Varank ile SAHA Dernek Bas-
kanimiz Sayin Haluk Bayraktar'n agilis konusmalari
dinlendikten sonra, heyetle birlikte SAHA Expo Fuari
stantlar gezilmigtir.

Olusturulan B2B alanlarinda alim heyeti katilimcilari ile
UR-GE Projesi Uye firma katilimcilari B2B randevu sis-
teminde daha 6nceden organize edilen B2B toplantilari
gerceklestiriimistir. Program kapsaminda 80’den fazla
B2B gorligsmesi gergeklegtirilmigtir.

Bu sekilde yerli firmalarimiz ile yabanci katilimcilarimiz
arasinda 5 milyon dolarlik Memorandum of Understan-
ding (lyi Niyet Anlagsmasi) imzalanmigtir.

Alim Heyeti Faaliyeti kapsaminda gerceklesen B2B
Programlarimizla beraber dizenlenen seminer ve pa-
nellerimiz ise oldukea ilgi gérmastir. Tim panellerde
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S.S. Mobilyakent Toplu Is Yeri Yapi Kooperatif

UR-GE Projesi Adi : inegél Mobiliyum AVM Kiimesi

Baslangic Tarihi 23.07.2015
Durumu : Devam Ediyor
Proje Yoneticisi  :  Aysun SANATCI

mn

mobiliyum

INEGOL MOBILiYUM AVM KUMESI

/negd/ yiiz yildir mobilya tretmekte olup; 250 bin m?
alanaa yer alan 179 (iretici firma ile mobilya sektériin-
de tlkemizin, Avrupa’nin ve dtinyanin en biyik kapall
mobilya AVM'si olan Inegdl Mobiliyum dzellikle son on
yilda, modern teknolojiler ve el yapimi (iretimi birlestire-
rek 165 (ilkeye ihracat gerceklestirmektedir.

UR-GE proje destegi kapsaminda yapilan faaliyetin so-
nucunda firmalarin bir arada hareket etmesi saglamig
olup, birliktelikten dogan ortak gticiin hepimize katma
deger saglamis olmasinin hakl mutlulugunu yasiyoruz.

T Temur Han
Inegd! Mobiliyum AVM Yonetim Kurulu Baskan

Projemiz, ishirligi kurulusu olarak bir “kooperatif”in y(-
rittigu iki UR-GE projesinden birisidir. Ayrica, Inegdl
bolgesinde halihazirda dogal bir kiimelenme 0Ornegi
olusturan ve hatta bir AVM cevresinde faaliyetlerini
ylruten mobilyaci firmalanmiz, UR-GE Tebligi ile olug-
turulmus olan politika hedeflerine tam olarak uyum
saglamaktadir.

Isbirligi kurulugu olarak UR-GE destedi kapsaminda;
egitim, danismanlik, yurtdisi faaliyeti ve alim heyetini
de gerceklestirerek proje icinde yer alan kalemlerin ta-
mamindan yararlaniimistir.

Birlik ve beraberlik icerisinde ortak hareket ederek ba-
sarya elbette ki kolay ve kisa strede ulagilamamistr.
Ancak, ortak kuvvetten dolayl basariya ulagabilmis
olmak ve sonucunda somut veriler almig olmak, UR-
GE proje desteginin ne denli faydali oldugunu bizlere
gostermigtir. Ttm Gyelerimiz ve Isbirligi kurulusu olarak
Proje ciktilar bizleri son derece memnun etmistir. Bu
projede basarill oldugumuzu dlstinerek ve ayrica biin-
yemizdeki diger firmalarin istegi tizerine olusturulan 2.
projenin Bakanligimiz tarafindan da onaylanmasi dogru
yolda ilerledigimizin gdstergesidir.

Bu baglamda; su anda tamami mobilya imalatgisi ol-
mak Uzere |. Projemizde 22, Il. Projemizde 25; toplam-
da 47 kiime dyesi firmanin yurtdigi pazarlara agiimasini
hedefliyoruz.

Proje Kazanimlan :

e Proje katiimeisi firmalar % 85 gibi yliksek bir oran ile
faaliyetlere katilim gostermistir. Belirlenen hedef pa-
zarlara gidilmistir. Yapilan Alim Heyeti organizasyonu-
na 8 Ulkeden toplamda 78 mobilya firmasi Tirkiye'ye
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getiriimis ve toplamda 3.744 Kime is gorismesi
yapiimistir. Kiime firmalarinin ise yaklasik 12 tanesi
birebir gelen alici ile sicak satis gergeklestirmistir.

Proje boyunca;

- Birlikte hareket etmenin zorluklarina karsin, dogru
alindiginda egitim faaliyetlerinin ortak strateji gelistir-
mede kiimeye verdigi olumlu katkilar gdzlemlenmistir.

- 150 kisi egitime katilmistir. Egitim sonucunda firmalar
Ulke hedeflerini belirlerken Masabagsi Pazar Arastir-

Basarili Uygulama Ornegi :

Katar, ihtiyagc analizimizde hedef pazarimiz olarak on
plani ¢cikmigtir. Ayni dénemde ve halen Tlrkiye'nin de
hedef pazar durumundadir. Katar'in alim gtictl yiksek
ve kendi (retim yapmayan bir {lke olmasi ve bizim
Uriinlerimizin tarzinin Katar halkina hitap etmesi bu pa-
zarda son derece basarili olmamizi saglamistir. Heyet
yapilmasina karar verildikten sonra, Katar'da yogun bir
tanitim calismasina baglanmistir. PR'in ne kadar onemli
oldugu bir kez daha ortaya gikmustir. Ikili is gortisme-
lerinin organizasyonu igin oncelikle Katar'da ticaret ile
ilgili kurumlarla irtibata gegilmistir. Bu kurumlarla yapi-
lan birebir gortismeler ile etkinlige katilim ve destekleri
saglanmustir. Bu kurumlarin tyelerine ve sektordeki di-
ger Katar'li firmalara mail, arama ve birebir ziyaretlerle

masi, Msteri lligkileri Yonetimi egitimlerinden elde
ettikleri deneyim sayesinde YPF gerceklestirmeden
once yapilacak tlm calismalari ve musteri yonetimini
ogrenmiglerdir.

- Alinan danigmanlikta kiime olarak ortak faydada nasi|
birlesilecedi gibi kazanimlarimiz olmustur. Su anda
devam eden “Korfez (lkelerine giris ve devamliligin
saglanmasi yeni misteriler edinilmesi” danigmanligi
ile Kiime icerisinde toplamda 8 firma pazara giris yap-
mig ve yeni misteri portfoyii edinmislerdir.

ulagiimig etkinligin amaci ve katilimer Mobiliyium UR-GE
projesi firmalarini tanitici dokiiman ve davetiyeler ulas-
tinlimig ve ikili is gorismelerine davet edilmislerdir. Teyit
alinan firmalar Mobiliyum UR-GE firmalari ile paylasil-
migtir. Ayrica, Katar heyetine Bursa Valisi, Bursa Bele-
diye Bagkani gibi Ust diizey yetkililer de katim saglan-
migtir. Boylece kamu ve yerel yonetiminin de destegi
alinmigtir.

Ikili is gorismelerine 13 Tiirk, 57 Katar'li firma Katil-
migtir. 288 adet ikili ig gorismesi gerceklestirildi. Fir-
malarimiz gérismelerin 91 tanesinin olumlu olmasin
bekleyerek ayrimiglardir.




Tagsit Araclari Tedarik Sanayicileri Dernegi

UR-GE Projesi Adi :

Baslangic Tarihi 2 Mart 2017
Durumu Devam Ediyor
Proje Yoneticisi Sevgi Ozgelik

Otomotiv Tedarik Zincirinde is Milkemmelligi Grup 2

@ COUsaD |4C..

TAYSAD tarafindan koordine edilen 5. kiime calismasi
olan Is Miikemmelligii Grup 2 Projesi, firmalarimizdaki is-
raflarin azaltilarak maliyetlerin iyilestiriimesine odaklanan
bir projedir. Stirecin sonunda projeyi basaryla tamam-
layan firmalar; kiiresel piyasa kosullarinda daha glicli,
esnek ve dayanikli yapida rekabet edebilecek ve tedarik
zincirinde elde edilen kazanclaria, gerek mevcut yatinm-
lanin, gerekse gelecek yatinmiarin geri dondisiimdindi arti-
rabilecektir. Firmalar, proje sayesinde, kalitesizlik maliye-
tinde azalma, stok devir oraninda artis, proje yénetiminde
ve Is giivenliginde iyilesme saglayacakir.

Bizler, Ticaret Bakanligi'nin destedi ile hayata gecirilen
bu ve benzeri projelerin, firmalarimizin dretimde  dlji-
tallesmeye gecmek icin ihtiyag duyduklar dondisimii
saglayacagina ve béylece (lilkemizin gelecek hedefleri-
ne ulasmasinda onemli bir acim olduguna inaniyor; bu
desteklerden daha ¢ok (yemizin faydalanmasi icin yeni
projeler tretmeye devam ediyoruz.

Alper Kanca
TAYSAD Yonetim Kurulu Baskani

Is Mikemmelligi Projesi egitimlerle desteklenen bir do-
niistim projesidir. Proje, toplam 18 adet egitim ve firma
basina 36 gtinlik danismanlik faaliyetini kapsamaktadir.
Amag, surdrdlebilir basaryr sadlayan, verimli, givenli,
kaliteli, zamaninda dretim yapan ve misteriyi 6n planda
tutan bir organizasyon yaratmakir.

Bu projenin glizelligi hem kisa zamanda firmalarin pa-
rasal kazang elde etmelerini saglamak hem de orga-
nizasyon ve calisanlarin gelisimi ile uzun vadede fayda
yaratmaktir.

Proje birbirine bagimli 3 fazdan olusmaktadir. Birinci
fazda, “Yalin araclarn nasil kullaninz? Bu araglar ne ise
yarar? Hangi durumda hangi arag kullanilir ya da kulla-
nilamaz?” konularinin ele alindigi temel egitim ve danis-
manliklar verilmektedir. Ikinci faz, bu siirecte yetistirilen
firma calisanlarinin yani firma i¢ danigmanlarinin ve
proje liderlerinin, firmanin geri kalan tarafina calismalari
yayginlastirmasi ve paralelinde de (rlin gelistirme sU-
recleri ve mavi yaka organizasyonlariyla alakall galisma-
larl kapsamaktadir. Son faz ise, artik icraatta bir noktaya
gelindiginde bunun topyekdn bir hareket haline gelmesi
ve hedeflerle yonetim denilen modilin devreye alinma-
sindan olugmaktadir.

Proje Kazanimlan :

e Proje basindan itibaren 1. faz sonuna kadar saglanan
toplam kazang 6.5 milyon TL civarindadir.

e 3. faz sonunda kazancin 13 milyon TL civarinda olma-
s16ngortimektedir.

e Bununla birlikte, projenin basindan bu yana katilimci
firmalarda saglanan onemli basarilardan bazilar su
sekildedir: Komple yeni hat devreye alinmasi, (retim
adetlerinde ve devreye alinan proje adetlerinde artis
saglanmasi, misteri puanlarinin ylikselmesi vb.
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Bagarili Uygulama Ornegi :

Projenin baginda her firmada gergeklestirilen ihtiyag s s e
analizi caligmasi ile firmalarin oncelikli iyilesmeye agik
alanlarr tespit edilmistir.

Bu tespitler 1si§inda projenin ilk fazinda, ortaya ¢ikan
mevcut durum ve iyilestirmeye agik yonlerin hizlica iyi-
lestirme calismalarina baslanmigtir. Bir yandan problem
cOzme, kalite, bakim, makine etkinligi gibi yontemler,
calisanlara uygulamalar Gzerinden 6gretilirken bir yan-
dan da gergek iyilesmeler saglanmistr.

Ikinci fazda artik bu iyilestirme calismalarinin firmada ca-
lisan herkese yayilimini saglamaya odaklanimistir. Ayni
fazda yeni (rlin devreye alma sireci ile mavi yaka orga-
nizasyonunun yeniden yapilandirimasi saglanmigtir.

Ugtincii fazda ise artik problem ¢ézmeyi bilen caligan-
lara sahip firmanin stratejik gelisimini ve gelecek hedef-
lerini planlama stireci baslatiimaktadir.

Tim bu calismalarin, belli indikatorler ile dizenli olarak ™ —- - e . —

takip edilerek, strekli iyilestirme kaltirintn de yerles-
tirilmesi projenin 6nemli odak noktalarindan biri olmak-
tadr.

25



Tohum Sanayicileri ve Ureticileri

Alt Birligi

UR-GE Projesi Adi : ¢ Anadolu Bélgesi Tohumculuk Sektdriiniin Geligtirilmesi — Il Projesi

Baslangi¢ Tarihi  : 14.02.2017
Durumu . Devam Ediyor
Proje Yoneticisi  : Ebru Kevser Erkan

0. o
.- r.ZJ.

2012 yiindan beri uygulamakta oldugumuz UR-GE
Programlarinda toplam 5 adet Projeyi basari ile tamam-
laclik ve altincisi olan “lg Anadolu Bélgesi Tohumculuk
Sektoriiniin Gelistirilmesi Projesi”ni de halen ytirtitmek-
teyiz.

Bakanhgimizin verdigi bu degerli destekle ylirtttiigii-
miiz Projelerimizde, (ilkemiz Tohumculuk Sektoriniin
gelisimine dnemli Katkilar saglandigini, firmalarimiz
arasinaa iletisimin egitim ve yurtdisi pazarlama faaliyet-
leri sirasinda gliclenerek devam ettigini, firmalarimizin
teknik ve kurumsal kapasitelerinin gelisimlerine katki
sadlandigini memnuniyetle gordik.

Ayni zamanada Alim Heyeti ve Yurtdisi Pazarlama faali-
yetleri TSUAB ve (iyelerinin, dolayisiyla Tiirkiye Tohum-
culuk sektoriiniin yabanci llkeler tarafindan taninmasi
ve isbirliklerinin artmasina da yol agmig, Tirkiye To-
humeculuk Sektorinin Diinya Tohumculuk Sektdriinde
rekabet edebilirligine katki saglamigtr.

Dr. Ahmet Yilmaz
TSUAB Yonetim Kurulu Baskani

TSUA

TOHUM SANAYICILERI VE URETICILERI ALT BIRLIGI

Tlrkiye'de faaliyet gosteren biitin Tohum Sanayici ve
Ureticilerinin tye oldugu TSUAB 800’Uin (izerinde Uyesi
ile Tlrkiye Tohumculuk Sektor(i’ntin temsili gérevini ba-
sarl ile ylrGtirken sektoriin uluslararasi alanda temsili
ve (yelerinin de bu alanda rekabet glclerinin arttirl-
masina yonelik olarak UR-GE desteginden aktif olarak
yararlanmakta ve hal-i hazirda I¢ Anadolu Tohumculuk
Sektoriinin  Gelistiriimesi-1l Projesi ile altinci UR-GE
Projesini uygulamaktadir.

Proje cercevesinde bugiine kadar firmalarin ihtiyac
duyduklari kurumsal kapasitelerini gelistirmeye yonelik
temel ve ileri satig teknikleri, kurumsallagma ve ticari
istihbarat ve hedef pazar arastirmasi egitimleri verilmig,
alim heyeti diizenlenmis ve yurtdigi pazarlama faaliyet-
leri gergeklestirilmistir. Firmalar kapasite gelistirme fa-
aliyetlerinin bir parcasi olarak ayni zamanda yurtdisinda
uygulanan son teknolojiler hakkinda bilgi sahibi olma
firsati da yakalamiglardir.

Bu faaliyetler sirasinda firmalarin bir araya gelme, de-
neyimlerini paylasma, uluslararas! alanda daha reka-
betci olma yoninde bilgi ve deneyimlerini arttirmalari
saglanmistir.

Proje Kazanimlan :

e Verilen egitimler ile firmalarin kurumsallasma, nokta
atigl musteri bulma ve ileri satig teknikleri konusunda
bilgilendirilmeleri yoluyla rekabet glclerinin arttinima-
sI saglanmigtir.

e Gergeklegtirilen Alim Heyeti ve Yurtdigi Pazarlama Fa-
aliyetleri ile farkli Glkelerden tohumculuk firmalari ile
ishirlikleri kurma yontinde adimlar atilmigtir.

e Tohumculuk alaninda ileri olan tlkelere yapilan tekno-
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loji ve sistem gbrme faaliyetlerinin de firmalanin tek
baslarina giremeyecekleri bu pazarlara Proje ile gire-
bilmeleri bilgi sahibi olabilmeleri saglanmustir.

e Alim Heyeti faaliyeti sirasinda yabanci tohumculuk
firmalar ve kurulug temsilcileri Ttrkiye Tohumculuk
Sektor’niin yapisini tanima firsati bulmusglar, ayni za-
manda firmalarla yapilan B2B gériismeleri sirasinda

Basarih Uygulama Ornegi :

Alim Heyeti kapsaminda TSUAB'In daha 6nce UR-GE ve
Pazara Giris destekleri kapsaminda gerceklestirilen fa-
aliyetlerle bu Ulkelerle gelistirilen igbirlikleri sonucunda
tohumculuk firmalari ve kurumlar temsilcilerinin davet
edilmesinin  UR-GE Programini tamamlayici nitelikte
olacagl gérilmastdr.

Bunun yani sira, Alim Heyeti TSUAB tarafindan yCrditdi-
len diger UR-GE Projeleri ile birlikte TSUAB Calistay ile
eszamanli olarak programlanmis béylece Alim Heyeti
programinin iceriginin zenginlesmesi ve yabanci firma-
larin Tarkiye Tohumculuk Sektoriinii daha iyi tanimalari
amaglanmistir.

TSUAB'In yiiriitmekte oldugu (i UR-GE projesinin alim
heyetlerinin bir arada bu faaliyete davet edilmesinin
hem firma gorlismelerinde daha fazla verimin elde edil-
mesinin hem de daha az kaynakla daha gok goriisme
yapiimasini ama ayni zamanda gortnrlik agisindan da
Ulkemiz tohumculuk sektdriiniin yabancilara tanitimina

ishirligi firsatr yakalamislardir.

e Alim Heyeti faaliyeti sonucunda yurtdisina ihracat
yapmak zere baglantilar kuran firmalarimiz olmus,
Uretim yapmaya yonelik anlagsmalar yapilmis, Tarkiye
Tohumculuk Sektéril yapisi ve ziyaret edilen firmalar-
dan olumlu izlenimle ayrnimiglardir.

olumlu katki saglanmasi planlanmigtir. Bu dogrultuda,
TSUAB'In bugiine kadar gelistirmis oldugu isbirlikleri
kanaliyla 13 Ulkeden firma ve sektor temsilcileri lke-
mize davet edilmigtir.

Heyet, TSUAB tarafindan organize edilen TSUAB Calig-
tayina katilmis ve bu sirada Tirkiye genelinde faaliyet
gosteren farkl firma temsilcileri ve sektor temsilcile-
riyle tanisma olanagl bulmus, alan ziyareti kapsamin-
da firmalara ait tesis ve seralari gezmistir. Heyetin B2B
goriismeleri ise tam giin olarak TSUAB'In yiiriitmekte
oldugu tic UR-GE projesi ile birlikte es zamanli olarak
gergeklesmistir.

Birebir is gdriismelerine Ege Bolgesi Projesinden 14,
Guneydogu Anadolu, Dogu Anadolu ve Dogu Akdeniz
Bolgesi Projesinden 30, ic Anadolu Projesinden ise 43
firma masa acarak katilmistir ve 100'(in (izerinde bire-
bir is gortismesi gergeklestirilmistir.
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